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把大单销售方法论，

装进每天的动作里
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0 1  /  适合谁用

同一套系统，适合三类人、三种方法。

按入行多久、带不带人、客户多不多分。

1　学而知之
停在「知道」

2　知而习之
练过一遍，会做

3　习而用之
用得上，看状态

4　用而胜之
照做就有结果

不靠天赋，不靠记性

一步到位

培训通常停在第三级；这套直接给第四级的判断标准。

新手顾问 入行 1 年以内

卡在 学得多 ≠ 会得多，

会得多 ≠ 成交得多。

给他 36 关闯关、话术照念、

SOP 排到第几步。

缺的不是努力，是判断力。

团队长 带 5–100 人

卡在 带一遍是带教，

教四遍是消耗。

给他 驾驶舱盯过程：

谁跟了、谁掉队、谁半填。

教会一个人，等于教会一片。

绩优顾问 1 年以上 · 存量多

卡在 客户太多，

该重点跟的反而顾不上。

给他 五档温度 + 12 条洞察，

开门知道先跟谁。

系统管判断，你只管成交。

真传一句话，假传万卷书——判断有标准，成交才可复制。
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02  /  它是什么

它不只是客户管理软件，

是把大单打法装进每天动作的训练体系。

一面是客户经营决策系统，一面是训练体系。

决策系统管"这一步做不做对"，训练体系管"换个人会不会做"。

结果回流，越用越准

记录 判断 执行 训练 优化

记下来 该做什么 马上做 练到会 下次更好

AI 贯穿五个环节 提取字段 · 生成洞察 · 推荐话术

数据底座 客户档案 · 跟进记录 · KYC 九板块 · 客户温度 · 团队隔离

五个环节缺一环，前面全白做。

环节 作用 缺了会怎样 模块

记录 客户从微信、脑子变成结构化资产 人一走，客户就散 客户档案、KYC

判断 把"我觉得"换成"系统说" 忙一天没推进一个客户 五档温度、12 条洞察

执行 给出今天该做的那一个动作 看懂了，仍不知说哪句 话术库、22 步 SOP

训练 把"看会"变成"做得出" 换个人就不会 36 关闯关

优化 结果回流，校准判断 用一年还是老样子 转化率回流

记录有据可依，判断少走弯路，执行今天就有收获。
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03  /  为什么能用起来

别的系统要你先付出后得到，

它每填一个客户情况，就还你一个判断。

你也装过，也放弃过。二十个字段填完，回报在三个月后——多数人撑不到。

填完现状，当场给出：哪一档、升温要满足什么、四个维度差多少。

你大概也遇到过 这套怎么处理

字段太多，填到一半就关掉了 只录关键几项就出结论，其余后补

打字太累、不知道怎么问 语音录入、粘贴聊天记录自动拆字段

填了不知道有什么用 填完即出诊断卡：温度、卡点、下一步

填了一半没人管 完成度可见：谁完整、谁半填、谁空白

新人不知道从哪开始 22 步 SOP 从头排好

填一次，得一次——这才叫能用起来。

优小保 CRM · 产品概览 04 / 07 · 2610242330



04  /  核心能力

一个底座，一条主线，一条贯穿。

一个地基（数据底座）＋一条主线（五个环节）＋一条贯穿的电力（AI）。

层 装了什么 在闭环里干哪件事

数据底座 客户档案、KYC 九板块、生日标签、团队隔离 承托五个环节

判断层 五档温度、12 条洞察、成交概率 到哪了、卡在哪、先做谁

识人层 DISC 四型、星座属相画像 对面这个人吃哪一套

武器层 话术库、22 步 SOP、方案设计 这一步说哪句

训练层 36 关三阶、题库、21 天特训 不会怎么办

AI 层 提取字段、生成洞察、生成话术 把人工成本压一半

每条都是「结论 / 原因 / 建议」，直接给下一步动作。

规则型 · 主力

12 条洞察、温度判定、成交预测。

离线可跑，结论能点开看依据。

生成型

提取字段、摘要、生成话术。

专治"懒得填"。

推荐型

把"五百条自己挑"

变成"这一步说这句"。

AI 不替你思考，它把老手才有的判断，变成新手的默认值。
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05  /  四种系统的区别

四种系统，区别在有没有替你做判断。

公司有系统、表格够用、企微 SCRM、课上过了——都解决了一部分，

唯独"替你判断"这一格一直空着。

↑ 数据在谁手里（在你手里）

会不会教人怎么卖 →不会教

数据在服务商手里

表格／微信

不会提醒

课程／培训

有方法，没工具

企微 SCRM

会触达，不判断

公司系统

重、被迫录

不教成交

这套系统

数据在你手里

会教 · 会判断 · 不漏步

横轴：会不会教人怎么卖；纵轴：数据在谁手里。四种系统各占一格，右上角一直空着——现在有人坐了。

四种系统 它的长处 它的局限 说白了

公司免费系统 免费、已装机、与考勤合规

打通

为内勤看报表、合规留痕设计 那边填给上面看，这边填给自己赚

表格／微信 零成本、零学习、随手就用 不会提醒、不会判断 表格不会告诉你这个客户三个月没

联系了

企微 SCRM 触达强、能群发、公司推得

动

解决"怎么联系上"，不解决"说

啥"

它是喇叭，不是参谋

课程／培训 有方法论、有案例、有现场

氛围

学完就忘，回来没有承接动作 课上完方法还回去，这套长在每天

动作上

不靠直觉，不靠记性，靠系统。
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06  /  一句话

它不会让你更聪明，

它让你的判断更准确，且不再靠记性。

五句话，说清它到底是什么

01　它不只是客户管理软件，是把大单打法装进每天动作的训练体系。

02　记录是入口，判断是产品，训练是护城河。

03　别的系统先付出后得到，它填一个客户情况就还你一个判断。

04　大单丢的从来不是产品，是你没读懂对面那个人。

05　判断更准确，不靠记性、不靠运气、不靠师傅有没有空。

特别适合做场景化体验式营销的中高净值客户：

保险养老 财富管理顾问 营业部团队

看视频 · 四十秒

六个关键界面

连成一条线

拿资料 · 官网

www.jrcrm.cn

说明、价格、协议

产品讲不清，价格就永远讲不清。

先把"它到底是什么"说到没人能反驳，价格才有地方站。

这本册子没有价格页。档位在官网一页写清楚。先看值不值，再看多少钱。

优小保 CRM　官网 www.jrcrm.cn

咨询 / 试用 / 合作：2111419875@qq.com

扫码打开官网：说明、价格、协议、资料下载
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